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Trudności:

nie znamy odbiorcy
brak bezpośredniego kontaktu
odbiorca znajduje się w innym kontekście
uwarunkowania społeczne i historyczne (badania CBOS)



spójność
transparentność
wiedza i kompetencje
uczciwość i etyka
empatia i wsparcie

luczowe aspekty zaufania       
w kontekście sprzedaży



Komunikat
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log

ewsletter
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Dbałość o poprawność
tekstu



w cudzych słowach

Iwona Wieczorek-Bartkowiak

redakcja
korekta
wsparcie w pisaniu

wcudzychslowach.pl

w.cudzych.slowach


