Dlaczego warto posiadac
swoj profil na platformie
LinkedIn?

Nowe mozliwosci rozwoju Twojego biznesu.



https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScGRbZBMpfVxtrdMb8aUEVf-Fd09NoZo5Ljb6oB8O92JmlBXw/viewform
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScGRbZBMpfVxtrdMb8aUEVf-Fd09NoZo5Ljb6oB8O92JmlBXw/viewform
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Nazywam sie Joanna Pomes i jestem pasjonatkg nawigzywania relacji biznesowych i dbania o opieke
posprzedazowa.

Jestem motywatorkqg kobiecych biznesow.

Pomagam kobietom szczegdlnie Mamom budowacd ich pewnos&¢ siebie i asertywnoS¢ w prowadzeniu biznesu,
co w konsekwenciji przektada sie rowniez na ich zycie prywatne.

Pokazuje innym jak wyglgda naprawde prowadzenie swojego biznesu z domu z dzieCmi u boku. Inspiruje
Mamy do tego by postawity na siebie i swdj rozwdj osobisty. Uswiadamiam im, ze MOGA sige rozwijac

zawodowo bez wyrzutédw sumienia. Motywuje je do dziatania bez zbednego gtaskania po gtowie.

Oswajam klientki z platformag Linkedin i pokazuje jak sie po niej poruszag, jak nawigzywac relacje biznesowe i
jak pokazac siebie w roli experta. A to wszystko w zgodzie ze sobq i bez “wyskakiwania z lodowki”.

Mam ponad 10-letnie doSwiadczenia w sprzedazy i zdradzam sposoby na nawigzywanie relacji z klientami w
taki sposdb by klient utozsamiat moje klientki z rozwigzaniem swojego problemu.

Budowanie pewnosci siebie i asertywnosci w biznesie i zyciu prywatnym.
Zaktadanie, odswiezanie i audyt profili na platformie Linkedin.

Marketing relacji czyli budowanie relacji z klientami i dbanie o kluczowg opieke
posprzedazowa.

TO SA OBSZARY, W KTORYCH POMAGAM SWOIM KLIENTKOM.



Prywatnie jestem mamaq trojki dzieci (12-latki, 4 latka i
rocznej corki), zong niedocenianego meza i wtascicielkg
czekoladowego labradora o imieniu Milka.

Uwielbiam komedie romantyczne i horrory.
Czytam inspirujqce ksigzki jak np. Zig Ziglar “Potega Celu”
i uwielbiam zagtebiacC sie w psychike ludzkg.

Pracuje na etacie jako specjalistka do spraw kadr i ptac.

W wolnych chwilach ucze dzieci klas 1-8 matematyki.
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Yearna Pemes

CZYM JEST PLATFORMA
LINKEDIN?



https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScGRbZBMpfVxtrdMb8aUEVf-Fd09NoZo5Ljb6oB8O92JmlBXw/viewform
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScGRbZBMpfVxtrdMb8aUEVf-Fd09NoZo5Ljb6oB8O92JmlBXw/viewform

PLATFORMA SPOLECZNEGO NAJWIEKSZA PLATFORMA
ZAUFANIA BIZNESOWA NA SWIECIE

(PONAD 1 MILIARD UZYTKOWNIKOW)

e I

PROFESJONALNA SIEC NAJWIEKSZE MIEJSCE
KONTAKTOW BIZNESOWYCH NETWORKINGOWE

*raport Adrian Gamon “Linkedin w Polsce i na Swiecie



Liczba uzytkownikow platformy Linkedin

6 800 000.....

*2023- 5,5mIn

34 tysigce sal kinowych (200 miejsc)
blisko 136 tysiecy petnych koncertow
na stadionie(Taylor Swift)

1 m i I ia rd na Swiecie

26 X mieszkahcow Polski

*raport Adrian Gamon “Linkedin w Polsce i na Swiecie



*raport Adrian Gamon “Linkedin w Polsce i na Swiecie

Liczba uzytkownikow platformy Linkedin

67+ min

kont firmowych

2%

uzytkownikow publikuje treSci




40%

MARKETEROW TWIERDZI, ZE LINKEDIN JEST ICH NAJSKUTECZNIEJSZYM
KANALEM POZYSKIWANIA KLIENTOW B2B

(2023, HTTPS://THESOCIALSHEPHERD.COM/BLOG/LINKEDIN-STATISTICS).



Yearna, Pemes

DLA KOGO JEST
PLATFORMA LINKEDIN?



https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScGRbZBMpfVxtrdMb8aUEVf-Fd09NoZo5Ljb6oB8O92JmlBXw/viewform
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScGRbZBMpfVxtrdMb8aUEVf-Fd09NoZo5Ljb6oB8O92JmlBXw/viewform

PLATFORMA

jest dla osob, ktore chca

L

Pozyskiwa¢ klientow biznesowych
z gornej potki Swiadomosci

(zdecydowanego, konkretnego, innego niz na IG czy FB)

2

Budowac¢ pozycje experta
w swojej dziedzinie




ustugi specijalistyczne
18.5%

inne
38.5%

Najbardziej
popularne

produkcija
17.9%

branze na
Linkedin

handel deotaliczny technologia, informacja i media
0.1% 11.6%

Dane pochodzg z panelu reklamowego na LinkedIn.
* Industry Codes V2: https://learn.microsoft.com/en-us/linkedin/shared/references/reference-tables/industry-codes-v2




Yearna Pemes

CO JA Z TEGO BEDE MIEC?

czyli co zyskasz bedqgc obecnq i aktywng na platformie Linkedin



https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScGRbZBMpfVxtrdMb8aUEVf-Fd09NoZo5Ljb6oB8O92JmlBXw/viewform
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScGRbZBMpfVxtrdMb8aUEVf-Fd09NoZo5Ljb6oB8O92JmlBXw/viewform

POKAZANIE SIEBIE
JAKO EXPERTA W
SWOJEJ DZIEDZINIE

STWORZENIE |
POZNANIE
WARTOSCIOWYCH
TRESCI
DOTYCZACYCH
TWOJEJ BRANZY

POZNANIE
WARTOSCIOWYCH
LUDZI

PRAWDZIWI
PARTNERZY
BIZNESOWI

| WSPOLPRACE
BIZNESOWE



Yearna Pemes

3

NAJWIEKSZE MITY NA TEMAT
PLATFORMY LINKEDIN



https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScGRbZBMpfVxtrdMb8aUEVf-Fd09NoZo5Ljb6oB8O92JmlBXw/viewform
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScGRbZBMpfVxtrdMb8aUEVf-Fd09NoZo5Ljb6oB8O92JmlBXw/viewform

NAJWIEKSZE MITY NA TEMAT
PLATFORMY LINKEDIN

l Jest to platforma stuzqca jedynie do poszukiwania pracy

2 Jest to platforma stricte biznesowa dla korpoludkdw

3 Mozna tam spotkac tylko ludzi pod krawatem i z kijem w d...



NAJWIEKSZE OBAWY JAKIE MAJA LUDZIE
POSIADAJACY PROFIL NA PLATFORMIE LINKEDIN

Zobacza mnie

Nie umiem sie po niej
pracownicy z ktorymi ep J

) _ poruszac
wspotpracuje
Nie wiem jak mam Nie wiem czy tam s3a
zainteresowac ludzi moi klienci

OBAWY

Nie wiem jak
nawigzywac kontakty
z ludzmi biznesu

Nie wiem co mam
publikowaé

Nikt nie uwierzy w Nie wiem jak
moja wiedze zdobywac klientow




Yearna Pemes

JAKIE KORZYSCI NIESIE ZE
SOBA POSIADANIE PROFILU
NA PLATFORMIE LINKEDIN



https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScGRbZBMpfVxtrdMb8aUEVf-Fd09NoZo5Ljb6oB8O92JmlBXw/viewform
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScGRbZBMpfVxtrdMb8aUEVf-Fd09NoZo5Ljb6oB8O92JmlBXw/viewform

BUDOWANIE MARKI OSOBISTEJ

LinkedIn pozwala nam stworzy€ silng marke osobistq, pokazac sie w roli exsperta w naszej branzy,
budowac kontakty na poziomie i zwigkszyC zaufanie naszych klientdow dlatego, ze jesteSmy autentyczni
| transparentni.

Otwiera nam drzwi do nawigzywania wspotprac z partnerami biznesowymi.



POZYSKIWANIE KLIENTOW

Regularne publikowanie treSci moze w dtuzszej perspektywie przyciggng€ do nas potencjalnych
klientow.

Co wiecej jesteSmy w stanie stworzy€ sobie srodowisko networkingowe poprzez publikowanie
odpowiednich treSci i zaangazowanie pod treSciami innych.

Nie tak jak na fb ze like za like ale prawdziwe, biznesowe zaplecze spoteczne.



NAWIAZYWANIE KONTAKTOW BIZNESOWYCH

MozliwoS€ nawigzywania relacji z innymi przedsiebiorcami, specjalistami i liderami branzy, do ktorych
wczesSniej nie miatas dostepu.

| nie chodzi tu o nachalne pokazywanie swojej osoby.



ROZWOJ ZAWODOWY

Dostep do licznych szkolen online, webinardw i materiatdow edukacyjnych, ktére mogq pomaoc
w rozwoju Twoich umiejetnosci i do wiedzy innych ekspertow.



REKOMENDACJE

Zdobywanie rekomendacji od zadowolonych klientdow i partnerdw, co zwigksza wiarygodnos¢ Twojej
marki.



BUDOWANIE AUTORYTETU

Publikowanie artykutdw i postdw branzowych, co moze pomac w budowaniu pozycji eksperta w swojej
dziedzinie.

Wystepowanie np. w podcastach, na konferencjach jako prelegent.

Uczestnictwo w konferencjach, spotkaniach branzowych np. Linkedin Local czy konferencja
wirtualnych asystentek.



ROZSZERZANIE ZASIEGU

Zwiekszenie widocznoSci Twojej marki na rynku krajowym i miedzynarodowym.



BEZPOSREDNIA KOMUNIKACJA

Mozliwos¢ bezposredniej komunikacji z klientami i partnerami biznesowymi poprzez wiadomosci
prywatne.



INSPIROWANIE INNYCH

Dzielenie sie swoimi sukcesami, doSwiadczeniami i wiedzg moze inspirowac innych przedsiebiorcow
i budowac pozytywny wizerunek Twojej marki.



Yearna Pemes

NAJCZESTSZE PYTANIA



https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScGRbZBMpfVxtrdMb8aUEVf-Fd09NoZo5Ljb6oB8O92JmlBXw/viewform
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScGRbZBMpfVxtrdMb8aUEVf-Fd09NoZo5Ljb6oB8O92JmlBXw/viewform

1. Czy ta platforma jest dla mnie jesli nie mam stylu korpo?

2. A jak znajdg mnie tam znajomi?

3. Zatozytam profil na Linkedin dawno temu w celu poszukiwania pracy i jest on
czysto prywatny, jak zamieniC go w profil biznesowy?

4. Skqad mam wiedzie€ czy sq tam moi klienci?

5. Jaki klient jest na Linkedin?

6. Zajmuje sie réznymi rzeczami, jak mam o tym mowic na profilu aby ludzie sie
nie pogubili?

7. Jak mam dotrze¢ do nowych klientow?

8. lle czasu musze poswieci€ na Linkedin aby przyciqgngc klienta?

9. A co jesli nie mam wystarczajgcej wiedzy i zrobie z siebie glupka?



Jeanna Pomes

CODALEJ...


https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScGRbZBMpfVxtrdMb8aUEVf-Fd09NoZo5Ljb6oB8O92JmlBXw/viewform
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScGRbZBMpfVxtrdMb8aUEVf-Fd09NoZo5Ljb6oB8O92JmlBXw/viewform

ODSWIEZ ze mnq swdj profil na LINKEDIN
| zacznij zarabia¢ na wspotpracach

biznesowych
3-dniowe warsztaty PEENE KONKRETOW

na zywo w kameralnym gronie (max 5 oséb)

260.08.-28.08

e Twgj profil na LinkedIn jest zakurzony?

e Stworzytas swoj profil lata Swietlne temu i NIE WIESZ
jak mozesz wykorzysta¢ jego potencjat teraz?

e Nie wiesz, jak nawigzywaé wartosciowe kontakty i efektywnie korzystac

z platformy Linkedin?

JESTES KOBIETA PROWADZACA WtASNY BIZNES | CHCESZ ZACZAé DZIAtAC NA I i >
LINKEDIN, TE WARSZTATY SA DLA CIEBIE!!! =



KOMPLEKSOWA NAWIAZYWANIE SKUTECZNE PUBLIKACJE
AKTUALIZACJA PROFILU WARTOSCIOWYCH RELACJI 1 WYKORZYSTANIE ALGORYTMU

] 2 3
DZIEN DZIEN DZIEN

e Zaktualizujemy wszystkie sekcje e Dowiesz sig, jak skutecznie Poznasz najlepsze praktyki
Twojego profilu, aby nawigzywac kontakty na publikowania treSci na LinkedIn.
prezentowat sie profesjonalnie i Linkedin.
przyciggat uwage wtasciwych Dowiesz sig, jak dziata algorytm
osob. Nauczysz sig, jak rozpoczqC | i jak go wykorzystac, aby

rozwijac relacje, ktére mogq zwigkszyC€ zasieg swoich
Twaj profil stanie sie Twojqg przeksztatcic sie¢ w owocnq postow i zyskac wiekszq

wizytowkq, ktoéra przyciqggnie wspotprace i nowe mozliwosci widocznosc.
potencjalnych klientdw i biznesowe.
partneréw biznesowych.

3-dniowe warsztaty na zywo PELNE KONKRETOW 26.08-28.08



NIE POZWOL, ABY TWOJ PROFIL BYL TWOJA StABA STRONA!

NIE STRAC SZANSY NA ROZWOJ BIZNESU,
ZACZNIJ EFEKTYWNIE KORZYSTAC PLATFORMY LINKEDIN.

Dolacz do mnie i spraw by inni podziwiali Twoj rozwoj
na platformie LinkedIn!

paczxar -20021



